MANAGEMENT & HANDEL

Exportgeschafte ber-
gen potenzielle Stol-
perfallen.

Sven Herpolsheimer,
GeschaftsfUhrer der
Herpolsheimer-Gruppe.

EU-EXPORTE

Augen auf!

Bei Fahrzeugverkdufen ins EU-Ausland ist Vorsicht geboten. Denn handelt es sich
beim Aufkdufer um einen Steuerbetriiger, drohen unangenehme Konsequenzen.
Die wichtigsten Fragen und Antworten.

U-Exporte sind fiir viele deut-
E sche Autohédndler ein lukrativer,

zusdtzlicher Kanal, um Bestdnde
abzubauen. Doch Vorsicht: Geschéfte
jenseits der Bundesgrenze sind alles
andere als risikofrei. ,,Wir stellen fest,
dass der Anteil an Betriigern unter den
Aufkdufern tiber die letzten Jahre zu-
genommen hat*, berichtet Sven Her-
polsheimer, Geschéftsfiihrer der Her-
polsheimer-Gruppe. Das Kulmbacher
Unternehmen verhilft aktuell rund 700
Autohdusern durch Beratung und
Dienstleistungen zu sicheren Export-
geschiften.

Welche Probleme kénnen bei

Exportgeschaften auftreten?

Leider viele - insbesondere wenn
dasliefernde Autohaus auf ein Umsatz-
steuerkarussell, ,Missing Trader” oder
einen sonstigen Steuerbetriiger herein-
gefallen ist. ,Und das zu enttarnen, ist
fiir einen Autohdndler im Tagesge-
schift in der Regel kaum mdoglich’
warnt Herpolsheimer. Denn die Krimi-
nellen seien meist sehr professionell
aufgestellt. Die am héufigsten gefélsch-
ten Dokumente von Steuerbetriigern
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im Ausland sind Handelsregisteraus-
ziige und Gewerbescheine. Immer wie-
der werden angeblich zeichnungsbe-
rechtigte Personen mit Bildbearbei-
tungssoftware rechtswidrig in den
Dokumenten eingetragen, oder das
Ausstellungsdatum wird auf ein deut-
lich aktuelleres Datum gedndert. Au-
ferdem werden oftmals die Ausgangs-
rechnungen eines regelbesteuerten
Fahrzeugs auf ein differenzbesteuertes
Fahrzeug umgeschrieben, um im Be-
stimmungsland keine Einfuhrumsatz-
steuer zu bezahlen. Die Aufzdhlung
von moglichen Fallstricken konnte
noch lange weiter fortgefiihrt werden,
berichtet Herpolsheimer: ,Die krimi-
nelle Kreativitdt von Steuerbetriigern
ist nahezu unendlich.’

Mit welcher Haufigkeit kommt

es zu diesen Problemen?

Schédtzungen zufolge betrdgt der
jahrliche Umsatzsteuerbetrug in der
Europdischen Union rund 50 Milliar-
den Euro. ,Belegbaren Statistiken nach
besteht bei nahezu 20 Prozent aller
steuerfreien EU-Exportgeschifte ein
tiberdurchschnittliches Risiko fiir fi-
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nanzielle Riickforderungen durch die
Finanzverwaltung®, erldutert Herpols-
heimer. , Alleine diese Zahlen zeigen,
dass es leider tdglich zu betriigerischen
Handlungen kommt.

Wer haftet bei hinterzogener

Umsatzsteuer?

Hier wird es kompliziert. Der Euro-
paische Gerichtshof (EuGH) entschied
Folgendes: Einem Steuerpflichtigen -
also dem liefernden Autohaus - miisse
die Steuerbefreiung der innergemein-
schaftlichen Lieferung versagt werden,
sofern anhand objektiver Umsténde
nachgewiesen sei, dass er wusste oder
hitte wissen miissen, dass er sich
durch den Umsatz an einer im Rahmen
der Lieferkette begangenen Mehrwert-
steuerhinterziehung beteiligt hat. Klar
ist: Wenn ein Autohaus tatsdchlich
weif3, dass es sich an einem Hinterzie-
hungsmodell beteiligt, dann ist eine
Haftung die logische Konsequenz.
Doch wenn es um die Frage geht, was
der Unternehmer hétte wissen miissen,
wird es haarig. ,,Das bietet der Finanz-
verwaltung viel Spielraum fiir Interpre-
tation und unterschiedlichste Betrach-
tungswinkel, sagt Herpolsheimer.

Mit welchen Konsequenzen

mussen Handler rechnen?

Sei ein Autohédndler unwissentlich
einem ausldndischen Steuerbetriiger
aufgesessen, unterstelle die Finanzver-
waltung immer wieder ein kollusives
Zusammenwirken, also eine unerlaub-
te Kollaboration, um Dritte zu schadi-
gen, sagt Herpolsheimer. Dabei werde
dem deutschen Héndler vorgeworfen,
er habe von dem Betrugsmodell ge-
wusst und gerade deswegen Fahrzeuge
an den ausldndischen Abnehmer ver-
kaufen konnen.

Es komme zudem nicht darauf an,
ob man absichtlich Umsatzsteuern
hinterziehen wollte. Eine Steuerhinter-
ziehung setze zwar grundsatzlich vor-
satzliches Handeln voraus. Eine echte



Absichtim Sinne eines zielgerichteten
Wollens sei aber nicht erforderlich. Der
bedingte Vorsatz reiche aus. Und dieser
entsteht unter anderem dann, wenn
man glaubt, dass das, was man getan
hat, richtig ist, und beispielsweise kei-
nen Fachmann zu Rate gezogen hat.
Zwar seiim Steuerrecht der Grundsatz
»im Zweifel fiir den Angeklagten“ zu
beriicksichtigen. ,,Aber man sollte alles
Erdenkliche tun, damit es tiberhaupt
gar nicht zu einem oft langwierigen
und kostspieligen Steuerstrafverfahren
mit ungewissem Ausgang kommt) rdt
Experte Herpolsheimer.

Wie lassen sich Probleme

vermeiden?

Aktuelle Checklisten und verstdand-
lich ausformulierte Arbeitsanweisun-
gen seien elementar wichtig, um das
komplexe und mit vielen Risiken be-
haftete Exportgeschift strukturiert und
richtig abwickeln zu kénnen, stellt Her-
polsheimer klar. Denn bei jedem Ver-
kaufsvorgang benoétige das liefernde
Autohaus - neben einem seridsen Ge-
schiftspartner - auch zwingend einen
vollstdndigen, korrekten und vollum-
fanglich beanstandungsfreien Buch-
und Belegnachweis. Zudem sollten nur
speziell auf das internationale Geschaft
geschulte Mitarbeiter Exportgeg@hiifte
tatigen. Der ausgewdhlte Personen-
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kreis aus Verkaufsberater, Disposition,
Buchhaltung etc. sollte regelmiflig
einschldgige Workshops besuchen.

Sollten sich Autohauser

UnterstUtzung holen?

»Keine Marge ist so hoch wie das
umsatzsteuerliche Risiko. Daher lautet
die Antwort zweifelsfrei ja“, findet Her-
polsheimer. Bei rechtlichen und steu-
errechtlichen Fragen kénne und diirfe
jedoch nur ein Steuerberater bzw.
Rechtsanwalt Auskunft ‘geben. Her-
polsheimer selbst bietet mit seiner Un-
ternehmensgruppe unter anderem
individuelle Checklisten sowie ein on-
linebasiertes Tool an, iiber das Auto-
héduser ihre Geschéftspartner inner-
halb von 24 Stunden tagesaktuell auf
Seriositdt priifen lassen kénnen.

YVONNE SIMON

NOCH FRAGEN?

Yvonne Simon, Redakteurin

.Bei EU-Exporten gibt es
vieles zu beachten. Wer
keinen versierten. Exper--
ten im Haus hat, sollte
sich externe Unterstut-
zung holen, um auf der
sicheren Seite zu sein.”
- 0931/418-2318

2% yvonne.simon@vogel.de
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Die wichtigsten Schritte

« muss vorliegen: aktueller Handelsregisterauszug/Gewerbeschein mit namentlicher Nen-
nung der zeichnungsberechtigten Personen (dabei etwaige Vertretungsbefugnisse beach-
ten), eine gultige, gut les- und erkennbare Ausweiskopie eines Zeichnungsberechtigten
sowie vollstandige und zuordenbare geschaftliche Kontaktdaten des Erwerbers

- qualifizierte Prufung der Umsatzsteueridentifikationsnummer beim Bundeszentralamt
fur Steuern und im Mehrwertsteuer-Informationsaustauschsystem (MIAS)

. vor Erstellung des Kaufvertrags: intensive Uberprifung des potenziellen Kunden bezig-
lich dessen Seriositat

- prufen, ob der Firmenstempel und die Unterschrift auf dem Kaufvertrag mit dem Aus-
weisdokument Ubereinstimmen

« separate, rechtssichere Vereinbarung Uber den Einbehalt der Mehrwertsteuer-Kaution
abschlieRen

- ordentliche Abholvollmacht vorweisen lassen (entfallt nur, falls der tatsachliche Erwer-
ber persénlich abholt)

« korrekte Ausgangsrechnung unter Beachtung aller Pflichtangaben und Formerfordernis-
se schreiben

« Ubernahmebestatigung/Verbringungserklarung bei Fahrzeugibergabe an Erwerber,
bevollmachtigten Abholer bzw. Spediteur ausfullen

« vor dem Unterschreiben/Abstempeln: prufen, ob der CMR-Frachtbrief ordentlich und
wahrheitsgemaR ausgefUllt ist (nur bei Lkw-Abholung; gegebenenfalls zuziglich Spedi-
teurversicherung/Spediteurbescheinigung), z. B. auf die Fahrgestellnummer und Adresse
achten

- prifen, ob die Gelangensbestatigung korrekt ausformuliert und vom Aufkaufer unter-
zeichnet ist "

- intensive Kontrolle des gesamten Buch- und Belegnachweises vor Archivierung der
Verkaufsakte
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